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Sehr geehrte Frau Kollegin, 
sehr geehrter Herr Kollege, 

wir Vorstände der advounion haben uns Gedanken gemacht, wie wir Ihnen zu zusätzlichen 
Mandaten über das Internet verhelfen könnten. Wenn ein potentieller Mandant einen 
Anwalt im Internet sucht, googelt er i.d.R. bspw. "Rechtsanwalt X-Stadt". Ganz oben 
erscheinen dann ggf. Bezahlt-Anzeigen aus google-adwords, jedoch immer auch 
Anzeigen von anwalt.de mit den dort gelisteten örtlichen Anwälten. Wenn Sie also über 
google-adwords oder bei anwalt.de gelistet sind, werden Sie bei der Anwaltssuche im 
Internet gefunden; anderenfalls praktisch nicht und das zu vergebende Mandat erreicht Sie 
vermutlich nie. Deswegen haben wir mit diesen bedeutendsten Anwaltsvermittlungsportalen 
bereits tw. Rahmenverträge geschlossen. Wir haben auch Erfahrungsberichte bei mehreren 
Advounion-Kanzleien eingeholt, die tw. bereits langjährige Erfahrungen mit dieser Art der 
Internetwerbung haben. Nach übereinstimmenden Aussagen aller dieser Kanzleien führt 
diese Werbung tatsächlich zu einem -schriftlich nachprüfbaren- signifikanten Aufkommen 
neuer Mandate. Entscheidend ist nach deren Erfahrungen allerdings das Werbekriterium 
"Bewertung" und z.T. auch "Rechtstipps" (dazu unten mehr). Die Rahmenvereinbarung 
mit anwalt.de ist bereits fertig, wie wir Ihnen per Email und auf unserer Homepage bereits 
am 20.07.2017 mitgeteilt hatten. Die weiteren Vereinbarungen zu Google-Adwords und zu 
Facebook etc. werden zum Jahresende erfolgen und wir werden Sie hierüber in einer 
gesonderten Email informieren. Heute wollen wir Ihnen daher zunächst die Vereinbarung 
mit anwalt.de vorstellen: 

Vorteile: 

1.         anwalt.de ist mit weitem Abstand das größte Anwaltsvermittlungsportal. Bei rund 
180.000 tatsächlichen telefonischen Kontakten pro Monat und rund 18.000 teilnehmenden 
Anwälten entfallen auf jeden Anwalt durchschnittlich 10 Telefonkontakte pro Monat. Wenn 
daraus dann ein paar zusätzliche Mandate werden, ist das ein Wort. 

2.         Darüber hinaus können Sie bei der hohen Zahl der dort registrierten 18.000 Anwälte 
vermutlich auch mit dem einen oder anderen zusätzlichen Korrespondenz- bzw. 
Terminsmandat rechnen. 

Vorgehensweise: 

1.         Wenn Sie sich kurz und prägnant informieren oder mitmachen wollen, gehen Sie 
bitte auf die Homepage von anwalt.de oder rufen den für uns zuständigen H. 
Lentz  0911/81515-0 an. 

2.         Dort geben Sie einfach nur Ihre Kanzleidaten an. anwalt.de erstellt Ihr individuelles 
Kanzleiprofil (Homepage), und schon sind Sie auf dem größten Anwaltsvermittlungsportal 
im Internet präsent. 

3.         Jetzt brauchen Sie aber, wie eingangs erwähnt, unbedingt(!) noch mindestens eine 
positive Bewertung und möglichst einen Rechtstipp, damit Sie sich aus der Masse Ihrer 



örtlichen Mitbewerber herausheben, denn angeklickt werden erfahrungsgemäß nur 
Anwälte, die gut bewertet sind und deren Kompetenz möglichst auch noch durch 
Rechtstipps unterstrichen wird. 

4.         Den ersten, auf Sie individuell zugeschnittenen, Rechtstipp erhalten Sie von 
anwalt.de als Advounion-Mitglied kostenlos mit einem Gutschein. Diesen Gutschein dürfen 
übrigens ab sofort auch diejenigen Advounion-Kanzleien in Anspruch nehmen, die bereits 
bei anwalt.de Kunden sind (Bestandskunden). Alle Advounion-Kanzleien bei anwalt.de 
erhalten auch in den Folgejahren jährlich einen solchen kostenlosen Gutschein. 

5.         Ihre gute Mandantenbewertung müssen Sie selbst besorgen. Bitten Sie zufriedene 
Mandanten, Sie mit einem oder zwei kurzen Sätzen auf Ihrem Eintrag bei anwalt.de positiv 
zu bewerten. Für eine gute Bewertung bekommen Sie bis zu 5 Sterne. Je mehr positive 
Bewertungen Sie aufweisen, desto besser. 

6.         Sie bekommen monatlich Auswertungen über die Anzahl der Kontakte. Die daraus 
entstandenen Mandate erkennen Sie dann selbst. Wenn Sie mit dem Ergebnis zufrieden 
sind, bleiben Sie weiter dabei. Wenn nicht, können sie jährlich mit einer Frist von  einem 
Monat zum Ende der Laufzeit kündigen. Aber nochmals: pflegen und beobachten Sie bitte 
von Zeit zu Zeit Ihre Bewertungen und evtl. auch die Rechtstipps, denn nur dann werden 
Sie mandatiert. Das ist ein minimaler Aufwand. 

Kosten: 

1.         Als advounion-Kanzlei erhalten Sie im ersten Jahr 4 Monate Rabatt, umgerechnet 
also 33% auf den Jahresbeitrag, wenn Sie sich in der Zeit vom 16. bis 26.10. 2017 
entscheiden. Der Monatsbeitrag für einen Einzelanwalt kostet dann nicht € 49,95, sondern 
€ 33,49; (Junganwalt € 20,06); bei 2 Anwälten je € 26,78; bei 4 je € 18,41; bei 6 je € 15,62; 
bei 10 je € 13,38. Nach Ablauf dieser Zeit beträgt der Rabatt umgerechnet 3 Monate. 

2.         Einen Rechtstipp bekommen Sie kostenlos dazu. Darüber hinaus werden Sie über 
die Advounion vermutlich noch weitere Rechtstipps erhalten. Wir verhandeln bereits mit 
einem Rechtstipp-Lieferanten und werden Ihnen ggf. weitere Rechtstipps zur Verfügung 
stellen können. Das wäre eine erhebliche Erleichterung für Sie, denn eigene Rechtstipps 
anzufertigen ist relativ zeitaufwändig. 

3.         Darüber hinaus finden Sie bei anwalt.de zahlreiche sonstige Leistungen und 
nützliche Dinge für Ihre tägliche Praxis, auf die wir Sie hier nur hinweisen können. Wegen 
des gesamten Angebots schauen Sie bitte auf die Homepage von anwalt.de 

Empfehlung: 

Bei dem günstigen Preis-Leistungs-Verhältnis empfehlen wir Ihnen, diese Werbeplattform 
zumindest ein Jahr lang zu testen. Danach entscheiden Sie weiter. 

Ob Sie weiterhin in Gelbe Seiten oder in Telefonbücher investieren wollen, müssen Sie 
selbst entscheiden. Heute findet die Anwaltssuche allerdings nicht mehr dort, sondern im 
Internet statt. Investieren Sie deshalb Ihr Werbebudget sinnvoller in Online-Werbung, wie 
z.B. hier und/oder in Google-Adwords. An Ihren monatlichen Auswertungen sehen Sie 



zudem sofort, ob sich das lohnt. Wenn nicht, kündigen Sie eben. Wir wünschen Ihnen 
jedenfalls viel Erfolg. 

Weitere Informationen finden Sie auf unserer Homepage. Herr Lentz von anwalt.de wird 
außerdem auf unserer bevorstehenden Fortbildungstagung "Seminare unter Palmen" 13.-
15.10.2017 auf Mallorca (wollen Sie noch mit? Es sind bereits doppelt so viele Teilnehmer 
wie letztes Mal in Antalya), sowie auf unserer Frühjahrstagung in Überlingen 28.-
30.04.2018   (bitte jetzt schon vormerken! Das Programm steht schon auf unserer 
Homepage) für Fragen und weitere Tipps persönlich vor Ort zur Verfügung stehen. 
Vielleicht gibt's da noch den einen oder anderen persönlichen Bonbon extra. 

 

In der nächsten E-Mail werden wir Ihnen die Werbemöglichkeiten über Google, mit 
oder ohne adwords, sowie über soziale Medien wie Facebook etc. vorstellen. 

 

Mit freundlichen kollegialen Grüßen 

 

Lischka 
Rechtsanwalt 


